
FRANKFURT | FULL-TIME EMPLOYEE | MANAGER (MANAGER/SUPERVISOR)

Samsung Junior Key Account Manager
(m/w/d) ITK
Die TMS-Gruppe in Frankfurt ist eine der führenden Trademarketing-Agenturen in
Deutschland. Bei allem, was wir tun, stehen unsere Kunden im Fokus: Wir unterstützen sie in
allen Bereichen des klassischen Field-, Sales und Trademarketings.

Wir suchen dich zum nächstmöglichen Zeitpunkt als  Junior Key Account Manager
(m/w/d) im Bereich ITK im Absatzkanal Computer-Store zur Unterstützung unseres Kunden
Samsung Electronics Deutschland GmbH.

Deine Benefits - Attraktiv: 

Zentrale Rolle in einem strategischen Wachstumsfeld der TMS-Gruppe 
Vielseitige und herausfordernde Tätigkeit mit einem hohen Maß an Eigenverantwortung 
Attraktives Vergütungspaket mit variablem, ergebnisorientiertem Anteil 
Sicherer Arbeitsplatz trotz Covid-19 
Möglichkeiten, gewinnbringende Ideen bei kurzen Entscheidungswegen einzubringen 
Firmenwagen (VW Passat Kombi) inkl. Tankkarte auch zur privaten Nutzung 



Deine Aufgaben- Begeisternd:

Pflege und Ausbau der Kundenbeziehungen 
Aktive Zuarbeit im Key Account Management 
Aktiver Aufbau von Beziehungen zu allen relevanten Entscheidern innerhalb der
verantworteten Kundengruppen 
Verantwortung für die Potentialermittlung und -ausschöpfung der Key Accounts sowie
nachhaltiger Ausbau der Distribution 
Eigenverantwortliche Planung, Entwicklung und Budgetverwaltung von Aktivitäten,
Sell-In- und Sell-Out 
Entwicklung von nachhaltigen Marketingaktivitäten 
Fokus auf kontinuierlichem Wachstum von Absatz und PoS-Präsenz 
Aktives Kundenmanagement durch proaktive Zusammenarbeit und Feedbackgespräche 
Organisationsentwicklung durch offene Kommunikation 

Dein Talent - Überzeugend und dynamisch:

Abgeschlossene technische oder kaufmännische Berufsausbildung oder Studium im
Bereich Wirtschaftswissenschaften oder vergleichbare Qualifikation 
Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb von IT Produkten (NotePC, Tablet & Zubehör) 
Bevorzugtes Einstellungskriterium ist ein bestehendes Netzwerk und
Vertriebserfahrung im CS-Kanal (Computer-Store z.B. Conrad, Cyberport, Notebooks-
billiger.de etc.) 
Analytisches, selbständiges und lösungsorientiertes Denken und Arbeiten 
Begeisterung für Trends im Bereich IT Hardware 
Hohes Engagement, Kommunikationsstärke, Überzeugungsfähigkeit und eine ausgeprägte
Zielorientierung 
Sicherer Umgang mit MS-Office 
Englischkenntnisse verhandlungssicher in Wort und Schrift (eigenständiges Erstellen von
engl. Präsentationen)  
Führerschein Klasse B 
hohe Reisebereitschaft 

Dein Arbeitsalltag - Abwechslungsreich: 

Als Junior Key Account Manager (m/w/d) Samsung bist du für die
eigenverantwortliche Planung, Entwicklung und Budgetverwaltung von Aktivitäten im Sell-In-
und Sell-Out zuständig. Dein oberstes Ziel ist es, mit dem Fokus auf kontinuierlichen
Wachstum von Absatz und PoS-Präsenz, ein perfektes Kundenerlebnis zu schaffen.

Deine Ansprechpartnerin:
Meltem Akcay
069-405625-258

Jetzt bewerben

via WhatsApp bewerben

https://tmsgmbh.onlyfy.jobs/apply/le9gq7539ish4e4nnhzvlx2o8qhi45g
https://tmsgmbh.pitchyou.de/go/le9gq7539ish4e4nnhzvlx2o8qhi45g

